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SKI — hvem er det nu vi er?
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Hvad kendetegner den gode
indk@bsorganisation?




Vejen til et kvalificeret samarbejde

Fase 1. Behov, input og konkret udbud Fase 2: Samarbejde og opfalgning
N
- N 7 I
Pa udbudsplan | udbud Evaluering Implementering | drift
og tildeling




Vejen til SKI’s udbudsplan

Pa udbudsplan

A. Kunder udtrykker
nyt behov

B. En aftale skal
genudbydes

Foranalyse
Samlet indkgbsbehov
Besparelser/effektvisering
Cost/benefit
Udbudsjura
Vurdering af tidligere aftale




Vejen til et udbudsdesign

Markedsanalyse = Udbudsdesign = Udbudsmateriale Teknisk hgring

Markedskonditioner Forpligtende aftaler  Tekniske specifikationer  Erhvervsorganisationer

Cost drivere Frivillige aftaler Tildelingskriterier Virksomheder
Leverandgrgnsker Delaftaler Juridiske krav Offentlige indkgbere

Kundegnsker Andre
Teknologiudvikling

Veerdikeede

| udbud




Vejen til et tilbud for leverandgrer

| udbud

Udbuds-
bekendtggrelse

Offentliggrelse og
signal til markedet

Evt. Udbud Leverandgrer
praekvalifikation Offentliggarelse af afgiver tilbud
Udveelgelse af et udbudsmateriale Leverandgrerne

kvalificeret felt af Markedsfaring af udbud

leverandgrer

strammer sig an og
afgiver deres bedste
tilbud

Evaluering
og tildeling




Vejen til tildeling af leverandgr

Evaluering
og tildeling

Evaluering Tildeling
Formel kravopfyldelse Udvalgte leverandgrer
Pris underskriver kontrakt

Produkttest/kvalitet
Leverancesikkerhed

Implementering




VEJ eni d rlft - Win-win situation afhaenger ogsa af den vindende leverandgr

Implementering | drift

Oprettelse af rammeaftale
Materialer og systemer til kunder og leverandgrer
E-kataloger og prislister
Koordinering med kunder og leverandarer
Tildelingskit




Vejen til leverancer

- Sadan bidrager leverandgren til at ggre den gode indkgbsorganisation bedre

Drift Radgivning
Kontraktstyring ‘Make it work’ for kunder og leverandgrer
Opdatering af priser
Opdatering af produkter
Miniudbud

Levering af
vare/tjenesteydelse
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Opsummering pa den gode indkgbsorganisation

God forberedelse af udbud

Sikker gennemfgrelse af udbud

Komplet Implementering af indgaede kontrakter
Sikker drift og opfalgning i hele kontraktperioden

Blandet med sund fornuft og godt kebmandsskab
— 0g mest mulig dialog med leverandgrerne




Tak for ordet — spgrgsmal er velkomne

Rasmus Lund Kongsgaard
Markedsdirektar SKI A/S
rik@ski.dk

21270152




SKI+

16 aftaler fra staten

0 1 mia. kr. i omsaetning
0 Synerqi, effektivitet
og samling af kompetencer

0 Enkelhed for leverandgrer
og kunder
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SKI+

16 aftaler fra staten

2018 2019 2020 2021
—

- Telefoni og mobilt bredband « Forbrugsstoffer og datatilbehgr  Netvaerkskomponenter « Kontormgbler

« Hjemmearbejdspladser  Tablets « Renggarings- og forbrugsartikler
« AV-materiel - Computere « Datakommunikation

- Papiriark - Servere

- Kontormaskiner — printere - Storage

Kontormaskiner —
mulitfunktionsmaskiner

Kontorartikler




SKI++

15-20 nye kommunale kpbsaftaler pa blandt andet borgernaere omrader

0 Effektiviseringspotentiale

0 Op mod halvdelen af SKI's aftale-
portefalje bliver forpligtende aftaler + +
2,5 mia. kr. i omseaetning i
0 landets kommuner/ = 1,5 mia. kr. |

omsaetning pa SKl’'s aftaler

600 mio. kr. om aret i
0 besparelsespotentiale/ = 360 mio. kr.

pa SKl's aftaler

ski (N 15
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